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TELEPHONES DES TIROIRS
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Génération Z : 18-26 ans ; Millenials : 27-41 ans ; Génération X : 42-56 ans ; Baby boomers : 57-65 ans

" * Enquéte IFOP pour SOFI Groupe menée aupres d’un échantillon de 1203
S M - AA RT personnes représentatif de la population francaise dgée de 18 a 65 ans,

TELEPHONES RECONDITIONNES réalisée en octobre 2021




