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Méthodologie

Etude réalisée par I'lfop pour le réseau immobilier Optimhome

Parmi eux :
L'enquéte a été menée aupres
d’un échantillon de 1502 personnes, - 354 personnes ont réalisé au moins un achat immobilier
représentatif de la population frangaise au cours des 3 derniéres années
dgée de 25 a 65 ans.
- 170 personnes ont vendu au moins un bien immobilier
au cours des 3 dernieres années

389 personnes ont l'intention d’acheter au moins un bien

) o ) : immobilier au cours des 24 prochadins mois
La représentativité de I'échantillon

a ete assuree par la methode des quotas - 141 personnes ont I'intention de vendre au moins un bien

(sexe, Gge, profession de la personne interrogée) au cours des 12 prochains mois
apres stratification par région et catégorie

d’agglomération.

Rappel méthodologique des vagues précédentes:

Mars 2022 : Etude réalisée auprés de 1 506 personnes de la population frangaise Ggée de 25 & 65 ans en ligne du 7 au 14/03/2022

1 1 AtA rA 1A Mars 2021 : Etude réalisée auprés de 1502 personnes de la population frangaise égée de 25 & 65 ans en ligne du 19 au 26/05/2021
LeS | nte r'views o nt ete rea I ISees Mai 2020 : Etude réalisée auprés de 1520 personnes de la population francaise dgée de 25 a 65 ans en ligne du 27 au 9/05/2020

pq r q uestionnaire auto-admin |Stré Mars 2020 : Etude réalisée auprés de 1500 personnes de la population francaise dgée de 25 & 65 ans en ligne du 23 au 27/03/2020

. P . Novembre 2019 : Etude réalisée auprés de 1504 personnes de la population frangaise dgée de 25 a 65 ans en ligne du 21 au 24/10/2019
en I |g ne d u 24 fevrler au 6 mars 2023. Mars 2019 : Etude réollsée auprés de 1503 personnes de la populotlop frangolsg dgée de 25 a 65 ansen Ilgpe du 26/02 au 4/03/2019
Mars 2018 : Etude réalisée auprés de 1504 personnes de la population frangaise éigée de 25 & 65 ans en ligne du 12 au 15/03/2018
Avril 2017 : Etude réalisée auprés de 1501 personnes de la population frangaise Gigée de 25 & 65 ans en ligne du 20 au 24/04/2017
Avril 2016 : Etude réalisée auprés de 1522 personnes de la population francaise dgée de 25 a 65 ans en ligne du 15 au 18/04/ 2016
Janvier 2015 : Etude réalisée auprés de 1501 personnes de la population francaise adgée de 25 & 65 ans en ligne du 19 au 23/01/2015
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Les transactions immobiliéeres
realisées au cours des 3 dernieres anneéees

QUESTION : Personnellement, au cours des 3 derniéres années, avez-vous... ?

ACHETEURS 2015 2016 2017 2018 2019 2020 Mai Mai Mars Mars 2023 SRl sl Selon Ioage
2020 2021 2022 « Qui » d’unité urbaine en %
en%

Acheté un bien immobilier pour

en faire votre résidence principale ~ 19% 16% 15% 14% 18% 18% 20% 18%

Acheté un bien immobilier pour

en faire votre résidence secondaire 3% 3% 3% 3% 3% 5% 4% 3%

Acheté un bien immobilier locatif

(pour le mettre en location) 5% 6% 7% 5% 6% 7% 9% 7%

VENDEURS 2015 2016 2017 2018 2019 2020 Mai Mai Mars Mars 2023 Helel g uelllE Selon nge
2020 2021 2022 « Oui » d’'unité urbaine en %
en%
Vendu votre résidence principale A . 8% 7% 7% 7% 8% 10% 8% 9 10 5
A
g ; 2

2% 2% 2% 3% 2%

Vendu votre résidence secondaire

4 4 3
4% 3% 3% 3% 4% I —

Vendu un bien immobilier locatif ° ‘ ‘ ‘ ——
Communes Communes  Agglomération
parisie nne

rurales urbaines de
province

25-34 ans 35-49 ans 50-65 ans
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A acheté au moins
un bien immobilier au cours
des 3 dernieres années

24%

Mars 2022 : 24% [ Mai 2021 : 26%

Mai 2020 : 24% [ Mars 2020 : 22%

2019 :23% [ 2018:19% [ 2017 : 21%
2016 : 21% [ 2015 : 20%

A vendu au moins
un bien immobilier au cours
des 3 dernieres années

N%

Mars 2022 : 12% [ Mai 2021 :13%

Mai 2020 : 11% [ Mars 2020 : 11%

2019:10% [ 2018:10% [ 2017 : 11%
2016 :10% [ 2015 : 11%




Le budget pour acquérir sa résidence principale

QUESTION : Quel était environ votre budget pour acqueérir votre résidence principale ?

Base : aux personnes ayant acheté une résidence principale au cours des 3 dernieres années, soit 18% de I'€chantillon

_ Plusde 500000 € Budget inférieur
350 000 & 4% a200000€

500 000 € 50%

8%
vs 57% en 2022
Moins de

100 000 €
12%

. . Communes | Agglomeé-
Mai Mai  Mars Communes
2021 2020 2020 2019 2017 2016 rurales urbaines de ration 25-34 ans 35-49 ans 50-65 ans

]OO 000 d province parisienne
150 000 € Moins de 100 000€ 12 8 16 12 12 14 18 n 3 " .
18%

100 000 & 150 000€ 20 22 21 23 24 21 14 21 21

150 000 & 200 000€ 25 23 24 2 21 25 29 21

150 000
200000€
20%

200 000 & 250 000€ 21 13 29 14
250 000 & 350 000€ 20

350 000 & 500 000€
Budget supérieur
& 200 000 € Plus de 500 000€
50%

VS 43% en 2022
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Le recours a un crédit
pour acquerir sa résidence principale

QUESTION : Avez-vous eu recours d un crédit ?

Base : aux personnes ayant acheté une résidence principale au des 3 dernieres années, soit 18% de I'échantillon

Selon la taille d’'unité urbaine en % Selon I'dge en %

Rappel évolutions — Total Oui

82

e Primoaccédants : 87% . l l l . l

mars -20 mai-20 mai-21 mars -22

« Catégorie supérieure : 90%
 Millenials ou Génération Y : 92%
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La durée du crédit
pour acquerir sa résidence principale

QUESTION : Quelle est ou quelle était la durée de ce crédit ?

Base : aux personnes ayant eu recours a un crédit, soit 84% des acheteurs, soit 14% de I'échantillon

Plus de 30 ans Moins de 5 ans
1% 3%

TOTAL
Moins de 20 ans

53%
Entre 5et10 ans vs 47% en 2022
1M1%

Entrellet15 ans
15%

TOTAL
Plus de 20 ans Entre 16 et 20 ans

47% 24%

vs b3% en 2022
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Les transactions immobiliéeres
envisagées a court terme

QUESTION : Avez-vous l'intentionde ... ?

ACHETEURS

Acheter une résidence principale
au cours des 24 prochains mois

17 17 17

Acheter une résidence secondaire
au cours des 24 prochains mois

Acheter un bien immobilier locatif
au cours des 24 prochains mois

VENDEURS

Vendre votre résidence principale
au cours des 12 prochains mois

Vendre votre résidence secondaire
au cours des 12 prochains mois

Vendre un bien immobilier locatif
au cours des 12 prochains mois

© Optimhome - Mai 2023

2015 2016 2017 2018 2019 2020 Mai Mai Mars

2020 2021 2022

17 16 19 19 19 19

2015 2016 2017 2018 2019 2020 Mai Mai Mars

2020 2021 2022

Mars 2023

Selon la taille
d’unité urbaine
en %

Selon la taille
d’unité urbaine
en %

7

4

Communes Communes Agglom ération
rurales urbaines de parisienne
province

Selon I'adge
en %

Selon I'age
en %

25-34 ans 35-49 ans 50-65ans

Envisage d'acheter au moins
un bien immobilier au cours
des 24 prochains mois

26%

Mars 2022 : 29% [ Mai 2021 : 29%
Mai 2020 : 30% [/ Mars 2020 : 30%
2019 : 26% [ 2018 : 25% [ 2017 : 24%
2016 : 24% [ 2015 : 23%

Envisage de vendre au moins
un bien immobilier au cours
des 12 prochains mois

Mars 2022 : 8% [ Mai 2021:10%
Mai 2020 : 10% [ Mars 2020 : 9%

2019:8% [ 2018 : 9% [ 2017 : 8%
2016 : 9% [ 2015 : 9%




Les moyens d’'information privilégiés
pour la recherche d’un bien immobilier

QUESTION : Dans le cas de I'achat d'un bien immobilier, parmi les moyens d’information suivants,
quels sont tous ceux que vous pourriez utiliser pour vos recherches ?

— Numérique Récapitulatif Oui ” Physique “
« QUi »

2018 2019 Mars Mai Mai Mars

2020 2020 2021 2022 71% Le contact avec des professionnels

de I'immmobilier

Des sites/portails d’'annonces tels que
« Seloger.com », « LeBonCoin »

69%

Des contacts avec des personnes
de votre entourage

69%

68% Des annonces en vitrine
des agences immobilieres

De Particulier & Particulier (PAP) 61%

o Le contact avec d'autres professionnels que
SOA’ ceux de l'immobilier (banquiers, notaires, mairie...)

Des applications pour o
smartphone ou tablette 39%

Des réseaux sociaux
(1)
tels que Facebook 31 A)

20% Des ventes aux encheéres

Des opérations spéciales de type 17%
« Ventes Privées » ou « Pré vente » o
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Les moyens d’'information privilégiés
pour la recherche d’un bien immobilier

QUESTION : Dans le cas de I'achat d'un bien immobilier, parmi les moyens d’information suivants,
quels sont tous ceux que vous pourriez utiliser pour vos recherches ?

Récapitulatif Selon la taille d’'unité Selon I'dge
Total « OUI » urbaine en % en %

7 65 7 74

f

70 71 74 64
<

70 67 69 70

: : s o
Le contact avec des professionnels de I'immobilier %

Des sites d’‘annonce tels que « Seloger.com », « LeBonCoin » 69%

)

Des contacts avec des personnes de votre entourage 69%

)

69 67 74

l

Des annonces en vitrine des agences immobilieres 68%

. . ~ . . 62 63
De Particulier & Particulier (PAP) 61%

l

Le contact avec d’'autres professionnels que ceux

51
o
de I'immobilier (banquiers, notaires, mairie...) 50%

}

40
Des applications pour smartphone ou tablette 39%

/ . 33
Des réseaux sociaux tels que Facebook 31%

)

Des ventes aux encheéres 20%

A H A H u Hry- n” u A 14 o
Des opérations spéciales de type “Ventes Privées” ou “Pré vente 17%

\

[ I I |
Communes  Communes Agglomération
rurales urbaines de parisienne

province

25-34 ons 35-49 ans 50-65 ans
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de choix d'un

professionnel
de I'immobilier
et les services
préférés
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L'image des professionnels
de I'immobilier et des agences

Remise a niveau : Nous allons parler des professionnels de Iimmobilier. Le terme de « professionnel de Iimmobilier » peut faire référence 4 :

- Une agence immobiliere classique et tous les vendeurs qui lui sont rattachés, en détenant avec une vitrine physique
- Un agent indépendant inséré dans un réseau de conseillers en immobilier qui travaillent depuis leur domicile, sont présents sur leur secteur local et ont recours a Internet dans le cadre de leur activité

QUESTION : Globalement, diriez-vous que vous avez une bonne image ou une mauvaise image des professionnels de I'immobilier et des agences immobilieres ?

Selon la taille d'unité urbaine Selon I'adge
(Bonne [ Mauvaise : en %) (Bonne [ Mauvaise : en %)

TOTAL Plutét une
Bonne image bonne image

65% 29%

TOTAL | Communes rurales ‘Com munes urboines‘ Agglom ération
MGUVCIise imdge de province parisienne

35%

Plutét une
mauvaise image
30%

Rappel évolutions — Total Bonne image

Y 60 &1 65 64 65 68

Une trés bonne Une tres 54 55
image mauvaise
6% image...

2015 2016 2017 2018 2019 mars-20 mai-20 mai-21 mars-22
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Le recours a un professionnel de I'immobilier
ou a une agence pour I'achat ou la vente
de sarésidence principale

QUESTION : Lorsque vous avez acheté votre résidence QUESTION : Lorsque vous avez vendu votre résidence
principale, était-ce par le biais d’un professionnel principale, était-ce par le biais d’un professionnel
de I'immobilier ou d'une agence immobiliére ? de I'immobilier ou d'une agence immobiliére ?

Base : aux personnes ayant vendu une résidence principale au cours

Base : aux personncourses ayant acheté une résidence principale
des 3 dernieres années, soit 9% de I'échantillon

au des 3 dernieres années, soit 18% de I'échantillon

S

H L]
Oui 73%
76 70 73
o
Communes rurales Communes urbaines  Agglom ération Non 27 /0
de province parisienne

Rappel évolutions Rappel évolutions

- - . - .......

2019 mars -20 mai-20 mai-21 mars -22
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La préference géographique
pour acheter une résidence principale

QUESTION : Dans le cadre de I'achat d’un bien immobilier pour votre résidence principale idéalement, préféreriez-vous acheter ou investir ?

ors . . Rappel:
En milieu urbain: Mars 2022 - 18%

dans une grande agglomération Mai 2021: 17% : ” .
Selon la taille d'unité Selon I'dge

urbaine en % en %

o 2 e . . Rappel :
En milieu péri-urbain: Mars 2022 - 40%

dans une agglomération de taille moyenne Mai 2021 : 43%

Rappel : 34 20
Mars 2022 : 42% \
Dans une commune rurale

Mai 2021: 40%

‘ ‘
Commmunes Communes Agglom ération
rurales urbaines de parisienne
province

50-65ans
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La fréequence hebdomadaire
de téletravail actuelle

QUESTION : A quelle fréquence environ étes-vous actuellement en moyenne en télétravail (en cumulant le temps passé sur une semaine) ?

Base : posée uniquement aux actifs, soit 71% de I'’échantillon

Télétravaille

Trés fréequemment (4 a 5 jours par semaine)
5 jours par semaine

4 jours par semaine

Fréquemment (2 & 3 jours par semaine)
3 jours par semaine

2 jours par semdadine

De temps en temps
(moins de deux jours par semaine)

1 jour par semaine
Moins d'un jour par semaine

Ne télétravaille jamais

© Optimhome - Mai 2023

I 5o
6%
3%
3%
I 15
6%
9%
D 3%
8%
6%

T 6o

Communes
rurales

Communes
urbaines de
province

Agglomeé-
ration
parisienne

25-34 ans

35-49 ans

50-65 ans

27

33

51




Le role du télétravail dans I'évolution

des criteres de recherche pour lI'achat

d’une résidence principale

QUESTION : Dans le cadre d’un achat immobilier pour votre résidence principale, la possibilité de recourir au télétravail a-t-elle fait évoluer

vos criteres de recherche en termes de... ?

Base : posée uniquement a ceux prévoyant d‘acheter une résidence principale et faisant du télétravail, soit 7% de I'’échantillon

Récapitulatif

Total Le télétravail a fait évoluer au moins un critéere de recherche
N 33,
Performance énergétique 35% 38% 18% | 9%
Total Le télétravail a fait évoluer au moins 3 criteres de recherche
Localisation 33% 38% 19% |(10%
I 72%
Total Le télétravail n’a fait évoluer aucun critére
(o)
Accessibilité, Proximité d’'un moyen de transport . 12%
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Les types d’'informations rechercheés
lors de la consultation en ligne
d’une annonce de vente immobiliere

QUESTION : Hormis son prix, quels types d’'informations recherchez-vous en priorité lorsque vous consultez
sur Internet une annonce relative a un bien immobilier en vente ? En premier ? En second ? En troisieme ?

Base: A ceux qui envisagent de réaliser un achat pour une résidence principale dans les 24 prochains mois soit 17% de I'échantillon

Les photos du blen immobilier | G4

La localisation précise du bien immobilier sur une carte I s
o

La description détaillée du bien immobilier I 63

Le diagnostic énergétique (classement Diagnostic de Performance Energétique ou DPE) _ 36%

Des informations détaillées sur le quartier et la ville ou le bien immobilier est situé _ 18%
(]

Les transports accessibles a proximité du bien immobilier I 1o
(]

Les avis de clients sur I'agent / I'agence qui propose le bien - 8%
La vidéo de présentation du bien immobilier ._ 13%
Une simulation de financement ._ 15%
La proximité d'établissements scolaires I- 8%
|

D'autres informations | 1% H En premier
(+]

Vous n'utilisez pas internet dans vos recherches de biens immobiliers I 1% m Total des citations (*)
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Mai

2021

60

54

64

23

27

16

Total des citations

Mai
2020

66

4]

67

U8

26

e

Mars
2020

67

49

61

29

27

2019

67

50

73

31

28

2018

/0

47

67

35

22

2017

64

55

74

29

26

10

2 1 4

Non Non Non
posé posé posé




Le service jugé le plus intéressant
dans le cadre de I'achat d’un bien immobilier

QUESTION : Dans le cadre de I'achat d’un bien immobilier, quel service parmi les suivants serait le plus susceptible de vous séduire ?

Base : A ceux qui prévoient d'‘acheter une résidence principale soit 17% de I'échantillon

Selon la taille d'unité Selon I'age
urbaine en % en %

Un carnet de suivi du logement (nombre de visites, offres 27
d’'achat, diagnostic de performance énergétique détaillé, A
estimation du codt des travaux...)*

La possibilité d’avoir accés a une visite
virtuelle 3D d'un bien immobilier

La possibilité de visiter un bien immobilier
a distance via une conversation vidéo en direct
avec votre conseiller immobilier

La possibilité de signer un contrat via Internet
c’'est-a-dire via la signature électronique

Un autre critére

Communes Communes Agglom ération 50-65ans

rurales urbaines de parisienne
province

* Avant Mars 2023, I'intitulé de I'item était : « Un carnet de suivi du logement (nombre de visites, offres d’achat...) »
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Les services jugeés prioritaires
dans le cadre de la vente d’un bien immobilier

QUESTION : Voici différents services pouvant étre proposés par les professionnels de I'immobilier dans le cadre
de la vente d'un bien immobilier. Parmi ces services, quels sont pour vous les 3 plus importants ?

Selon la taille d'unité Selon I'dge
urbaine en % en %

Une estimation la plus fiable possible de votre bien
immobilier par rapport au prix du marché

La vérification de la solvabilité des acquéreurs

Des conseils professionnels sur les diagnostics techniques
(ex : DPE, risques naturels et technologiques, plomb dans les peintures,...)

La réalisation de visites et de compte-rendu de visites

La réalisation de I'annonce de vente (photos, textes publicitaires)

La diffusion de I'annonce (sur des sites Internet pertinents,

sur des brochures, envoi a des fichiers clients,...) _ 29%

La possibilité de vendre son bien seul tout en ayant la possibilité .

d'étre coaché (photos du biens, estimations qualitative...) _ 22%

La réalisation de points réguliers sur I'état d’avancement du processus .

de vente (nombre de visites, passages publicitaires, etc.) _ 24%

I 1% HEn prcmicr Communres Com_munes Aggo_mération 25-34 ans 35-49 ans G5 B G
ruraes urbaines de parisienne

. Total des.oo prOVince

Autre

(*) Plusieurs réponses possibles, total supérieur & 100
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La perception d'un contexte
politique et eéconomique favorable
a l'achat ou a la vente d’un bien immobilier

QUESTION : D'apreés vous, le contexte politique et @économique actuel est-il favorable ou pas favorable :

RECAPITULATIF TOTAL FAVORABLE

Total Total
« Favorable » « Pas favorable »

Selon la taille d'unité Selon I'adge
urbaine en % en %

A la vente d'un bien immobilier 38%

A I'achat d'un bien immobilier 30%

B Tout d fait favorable m Plutot favorable m Plutot pas favorable m Pas du tout favorable
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Les differents éléments susceptibles
de conduire a accélérer ou reporter
un projet d’achat immobilier

QUESTION : Aujourd’hui, diriez-vous que les éléments suivants sont susceptibles de vous conduire
a acceélérer ou reporter votre projet d’achat d’'un bien immobilier ?

Base : A ceux prévoyant d’acheter un bien immobilier au cours des 24 prochains mois, soit 26% de I'échantillon

B Accélérer H Reporter

La baisse éventuelle des prix de I'immobilier

Le durcissement des régles relatives au diagnostic
de performance énergétique des biens immobiliers

Le durcissement des conditions
d’octroi d’'un crédit par les banques

La hausse des taux d’intérét

© Optimhome - Mai 2023

RECAPITULATIF ACCELERER

Selon la taille d'unité
urbaine en %

32 37 28
A

Communes Communes Agglom ération
rurales urbaines de parisienne
province

Selon lI'dge
en %

28

—

35-49 ans 50-65ans




Le fait d’envisager une reduction de la surface d'achat
pour un méme taux d’endettement afin de concreétiser

son projet d’achat rapidement

QUESTION : Au regard de I'inflation, seriez-vous actuellement prét a envisager une réduction de la surface d’achat
pour un méme taux d’endettement afin de concrétiser votre projet d’achat rapidement ?

Base : A ceux prévoyant d’‘acheter un bien immobilier au cours des 24 prochains mois, soit 26% de I'échantillon

Selon la taille d'unité urbaine
(Oui /[ Non:en %)

Non, plutot pas
41%
Oui, plutot
36%

Communes rurales Communes urbaines  Agglom ération
de province parisienne

Selon I'dge
(Oui [ Non:en %)

Non, pas du tout
. <. . 14%
Oui, tout a fait
9%
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Le sentiment d’information relatif
au diagnostic de performance énergeétique

Remise @ niveau : Le Diagnostic de Performance Energétique (DPE) est une évaluation de la performance énergétique
d'un logement réalisée par un professionnel. Le DPE est obligatoire pour toute vente ou location de maison ou appartement.

QUESTION : Diriez-vous que vous vous sentez suffisamment informés au sujet des obligations relatives au Diagnostic de Performance Energétique (DPE ?)

Selon la taille d'unité urbaine
(Oui [ Non:en %)

Oui, plutot 52 50 51
39% Non, plutét pas —
38%
48 20 49

T T
Communes rurales Communes urbaines  Agglom ération
de province parisienne

Selon I'dge
(Oui [ Non:en %)

Oui, tout a fait Non, pas du tout
N% 12%
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L'incitation a la rénovation de son logement
par la mise en place d’aides par I'Etat

QUESTION : Si I'Etat venait a mettre en place des aides pour la rénovation énergétique des biens immobiliers
(exemple : dispositif d’'informations, mesures incitatives, aide ¢ la rénovation et a I'isolation, levée des contraintes de copropriété...),
ces mesures seraient-elles de nature d vous inciter

Base : aux propriétaires de leur logement, soit 60% de I'’échantillon

Selon la taille d’'unité urbaine
(Oui [ Non:en %)

Oui, plutot
57% 77 76 77

23 24 23

T T
Communes rurales Communes urbaines  Agglom ération
de province parisienne

Selon I'dge
(Oui [ Non:en %)

Oui, tout a fait X
20% Non, plutot pas

17%

Non, pas du tout
6%
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La disposition a acheter un bien immobilier classé Fou G
en termes de performance énergétique pour réaliser
des économies sur son acquisition

Remise d niveau : Depuis le ler janvier 2023, I'interdiction de mise en location d’un bien classé G sur le DPE
(c’est-a-dire le plus mauvais classement possible en termes de performance énergétique) est effective.

Base : a ceux prévoyant d‘acheter un bien immobilier au cours des 24 prochains mois, soit 26% de I'echantillon

QUESTION : Seriez-vous prét a acheter un bien immobilier classé F ou G en termes de performance énergétique,
quitte a réaliser des travaux par la suite, dans le but de réaliser des @économies sur I'acquisition du bien ?

Selon la taille d'unité urbaine
(Oui /[ Non:en %)

58 51 52

k

42 49 48

Non, | | - |
Communes rurales Communes urbaines  Agglom ération

plutat pCIS Non’ de province parisienne
25% pas du tout
Oui, 22%
tout a fait Selon I'age
17% (Oui /[ Non:en %)
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Le sentiment d’insécurité
dans sa commune d’habitation

QUESTION : Personnellement, dans la commune dans laquelle vous habitez actuellement, vous sentez-vous... ?

Selon la taille d'unité urbaine
(En sécurité [ Pas en sécurité : en %)

TOTAL
En sécurité Plutét

8 5% en sécurité
64% TOTAL

Pas en sécurité N 16

15% | |
Communes rurales Communes urbaines  Agglom ération
de province parisienne

Selon dge
(En sécurité [ Pas en sécurité : en %)

83 83 88

en sécurité en sécurité

21% N% Pas du tout 17 17 12
enh sécurité e

o T T
4/o 25-34 ans 50-65ans
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L'incitation a démeénager due
au sentiment d’insécurité dans
sa commune d’habitation actuelle

QUESTION : Vous avez déclaré ne pas vous sentir en sécurité dans la commune dans laquelle vous habitez actuellement.
Ce sentiment est-il de nature a vous inciter a déeménager ?
Base : a ceux prévoyant d’acheter un bien immobilier au cours des 24 prochains mois, soit 26% de I'échantillon

Non, plutét pas
i ) 37%
Oui, plutot
34%

Oui, tout a fait
16% Non, pas du tout

I ]
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Les principaux enseighements

n Les transactions immobilieres relatives a I'achat d’un bien immobilier au cours des 3 derniéres années se stabilisent.

Le budget alloué a I'achat d'une résidence principale augmente significativement.
Les pratiques en matiére de crédits immobiliers évoluent : les acheteurs d’'une résidence principale y ont moins recours et s’endettent davantage a court terme.

Le contexte politique et économique actuel incite a la prudence en matiére d’‘investissements immobiliers. Dans le détail, les acquéreurs potentiels
souhaitent davantage reporter leurs projets et les futurs vendeurs, les accélérer.

Dans ce contexte, les Frangais aspirent un peu moins a devenir propriétaires a court terme.

Les zones péri-urbaines et rurales constituent toujours les zones les plus attractives dans le cadre d'une projection d’achat d'un bien immobilier,
et ce d’'autant plus parmi les potentiels acheteurs.

La montée en puissance du télétravail depuis 2020, qui concerne essentiellement les cadres et les plus jeunes, impacte fortement leurs critéres
de recherche pour I'acquisition d’'une résidence principale.

Si la bonne image des agences et des professionnels de I'immobilier diminue Iégérement cette année et retrouve son étiage de 2021, le recours
a des professionnels dans le cadre d’'une transaction augmente significativement.

Si les enjeux financiers demeurent les plus attendus dans le cadre de la vente d'un bien, plusieurs services pratiques sont davantage valorisées :
les conseils des professionnels sur les diagnostics techniques, la réalisation et la diffusion de I'annonce de vente par les professionnels de I'immobilier
ou encore la possibilité de vendre son bien seul tout en ayant la possibilité d’étre coaché.

La moitié des Frangais ne se sent pas suffisamment informée au sujet du DPE.

Toutefois, les futurs acquéreurs et les propriétaires le sont majoritairement et entrevoient méme des opportunités a saisir en termes de rénovation
ou d’acquisition d'un bien suite da la nouvelle réglementation active depuis le ler janvier 2023.

Le diagnostic de performance énergétique devient un critére de plus en plus important pour les futurs acquéreurs d'une résidence principale,
lors d’une consultation d’annonces immobiliéres en ligne.

Si une large majorité de Frangais de 25-65 ans se sent en sécurité dans sa commune d’habitation, en particulier dans les commmunes rurales,
on observe une corrélation importante entre sentiment de sécurité et capital économique.

© Optimhome - Mai 2023



© Optimhome - Mai 2023




Profil type des acheteurs d’un bien immobilier
au cours des 3 dernieres anneées

*' STATUT MARITAL S Encouple  IEEG_— G
.En couple cohabitant IEEEG—G———EEE 7O %,
.Encouple non.. @ 7%

Célibataire Wl 14%

25a34 ans B 349 NBRE DE PERSONNES 1 personne Wl 149
350490ns N 359 DANS LE FOYER 2 personnes | 36Y%

50a64ans EE— 3% 3 personnesetplus I 50%

PROFESSION ) :
CSP+ . 29Y% PRESENCE D'ENFANTS Aumoinsun I 43Y%

Prof. intermédiaire |l 18% AU FOYER Aucun I 579
CSP- N 36%
Retraite mm 12%

AU IRSEs | | 577 Une mai I 70
TYPE DE LOGEMENT n Opgzrt:':’n: — 0 %

o

m 7z

REGION Région parisienne M 18%
Province I S0 Moinsde1200€ I 3%

Nord est 29% 120062000€ M 17%

REVENUS MENSUELS
Nord ouest ) . o
20% DANS LE FOYER sitieetbye || 20E%
Sud ouest N% 300004000€ I 29Y%

Sud est 30% 4000€etplus MWW 19%

CATEGORIE Communesrurales  m—— 28% IMAGE DES PROFESSIONNELS Bonne I C0Y%
D'AGGLOMERATION Communes urbaines de.. IIEENEGGEGEGE 57% DE L'IMMOBILIER Mauvaise N 31%

Agglomération parisienne 1M 15%

© Optimhome - Mai 2023



Profil type des vendeurs d’un bien immobilier
au cours des 3 dernieres anneées

PROFESSION

REGION

CATEGORIE
D'AGGLOMERATION
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it
)

Homme EEE— 547
Femme I 46%

25034ans M 19%
35d49ans N 369
50a64ans N 415

CSP+ mmEm 28%
Prof. intermédiaire 1l 16%
CSP- HEEM 206%
Retraité |l 22Y%
Autre inactif |l 8%

Région parisienne Ml 16%
Province NN S/
Nord est 19%

Nord ouest 20%
Sud ouest 15%
Sud est 30%

Communesrurales . 24%
Communes urbaines de.. IIIEGEGE 3,

Agglomération parisienne 1l 139

STATUT MARITAL

NBR DE PERSONNES
DANS LE FOYER

PRESENCE D’ENFANTS
AU FOYER

TYPE DE LOGEMENT

REVENUS MENSUELS
DANS LE FOYER

IMAGE DES PROFESSIONNELS

DE L'IMMOBILIER

En couple

.En couple cohabitant

.En couple non
Célibataire

1 personne
2 personnes
3 personnes et plus

AU moins un
Aucun

Une maison
Un appartement

Moins de 1200 €
120002000 €

2000a3000€

3000a4000¢€
4 000 € et plus

Bonne
Mauvaise

I 31%
I /4%

-~ M 7%
B 19%

Bl 16%
B 34Y%
I 519

B 39%
I 01%

I 65%
N 35%

0 4%

Bl 16%
. 0/%
N 269
N 21%

I /1%
E 299
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